
Horario de lunes a viernes de 8:00 a. m. a 5:00 p. m. Eventualmente se
realizarán visitas a clientes los fines de semana (DISPONIBILIDAD DE
HORARIO).

Salario desde Q10,000.00 a Q30,000.00, con una base fija de
Q6250.00 + comisiones.

Prestaciones de ley sobre el salario base.
Depreciación de vehículo y viáticos cuando sea necesario.
Parqueo.
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16 Calle 6-17 zona 10 Edificio Pialé

nivel 7 oficina 703
info@solucionarh.net
www.solucionarh.net

Interesados enviar cv a empleos@solucionarh.net  o al WhatsApp +502 2300-6300 indicando en el asunto la plaza a
la que aplica (Ingeniero Agrónomo de ventas)y  su pretensión salarial.

Importante
DISPONIBILIDAD DE VIAJAR AL INTERIOR DEL PAIS

Hombre o mujer de 28 a 60 años.

Con pensum cerrado en Ingeniera Agronómica.

Experiencia mínima de 2 años en ventas, como Ejecutivo de Cuentas
Claves, Asesor de Ventas o Servicio al Cliente. Haciendo negociaciones
y cierres de ventas, en empresas del giro en el sector agrícola, en
fábricas químicas, fábrica de granos y/o fertilizantes. 

Con conocimiento en nutrición de suelos. 
Indispensable vehículo propio.
Deseable inglés avanzado.
Cualidades: Responsable, con iniciativa, con un alto enfoque en
servicio al cliente, con resolución de conflictos y enfocado a
resultados. Con excelentes relaciones interpersonales.
Disponibilidad para viajar al interior del país.
 Oficinas Centrales en zona 10.
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Será responsable de apertura de nuevos negocios, prospectando clientes nuevos, logrando la
creación de la cartera de clientes. Asesorara a los clientes en cuanto a la gama de productos de la
empresa. Coordinara la logística de entrega de los productos. Generará nuevas estrategias de
ventas. Realizara el cobro a su cartera de clientes. Elaborará los reportes y análisis de resultados
de su cartera ante la Gerencia Comercial. Apoyará en el desarrollo e investigación de nuevos
productos, investigaciones de mercado, representación en ferias y congresos y capacitación en los
productos de la empresa al personal interno y externo. Programara las rutas de visitas de
seguimiento a los clientes.

Ingeniero agrónomo de ventas
IMPORTANTE EMPRESA CONTRATARÁ:

(con vehículo propio)
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